
Jr. Aplikačný obchodný manažér 

– Sales concepts & development manager (motivated Junior) 
 

Ovládaš chémiu a jej aplikáciu v priemyselnej výrobe? Chceš svoje skúsenosti obchodne 

zúročiť?  Využi svoje znalosti/skúsenosti v špecializovanom jobe u renomovanej odpadárskej 

spoločnosti. 

 

JOB PROFIL: 

1. Si obchodník špecialista/chemik - predávaš SLUŽBY likvidácie odpadu a si schopný, 

pokiaľ jestvuje príležitosť, aplikovať RIEŠENIE v technológiách priemyslu, ktoré 

produkujú záujmové (najmä kvapalné) odpady 

2. Buduješ vzťahy s jestvujúcimi Klientmi, vyhľadávaš nové obchodný príležitosti 

3. Usiluješ o predaj Služieb likvidácie záujmového odpadu vrátane inovačného Konceptu 

– „predávaš optimalizáciu= buduješ jedinečnosť“. Vždy, ak je to efektívne, tvoríš 

Koncepciu predaja takýchto služieb Odpadového hospodárstva pre segmentovanú 

priemyselnú klientelu 

4. Chápeš / Hľadáš príležitosť / Navrhuješ / Predávaš inováciu výrobných a servisných 

procesov s cieľom adaptovať odpady klienta k zamýšľaným koncovým technológiám 

(ich kvalitu, chemizmus a/alebo množstvo) 

5. Si autorom takéhoto Konceptu služby- jeho realizovateľnosti, vrátane jeho úrovní, 

nástrojov, diagnostiky, verifikácie, môže zahŕňať aj on-site riešenia u Klienta 

6. Podľa potreby angažuješ/vedieš aplikačný pracovný tím 

(obchodníci/prevádzkari/technici), alebo si jeho členom; formuješ očakávania 

zákazníka a naše záujmy do realizovateľnej obchodnej spolupráce 

7. Koncept spolupráce koordinuješ s interným zadávateľom - spracovateľským závodom 

(Neutralizácia kvap. odpadov + ČOV) 

8. Stotožňuješ sa s obchodnou značkou a šíriš jej dobré meno, si motivovaný nielen 

úspechom obchodu (Tržieb a Profitu), najmä však tvorbou Partnerstiev, aktívne 

zveľaďuješ klientské portfólio 

9. Vykonávaš podporné obchodné činnosti, vrátane AfterSale a to aj v súvislosti s 

implementovanými riešeniami. 

 

CANDIDATE PROFILE: 

Ideálny kandidát má obchodného ducha a technické vzdelanie so zameraním na chémiu. 

Veľkou výhodou je, keď kandidát disponuje praktickými skúsenosťami s prevádzkou a/alebo 

optimalizáciou výrobných, alebo servisných procesov, ktorých vedľajšou produkciou sú 

najmä odpadové kvapaliny. Kandidát disponuje všeobecným prehľadom chemických 

aplikácií, reaktibility kvapalných zmesí, v záujme ponúkať vlastné neutralizačné služby a 

čistenie odpadových vôd. Nutnosťou je schopnosť rýchlo sa učiť, analyzovať dáta v snahe 

odhaliť nasaditeľnosť inovácie a dokázať aplikovať riešenie v praxi. ALEBO LEN 

JEDNODUCHO PREDAJ SLUŽBU, ak inovácia nejestvuje! 



 

Príležitosť dostanú aj absolventi, ktorí majú osobnostné predpoklady ideálneho kandidáta a 

potrebné vysokoškolské vzdelanie - obchodovať vás naučíme. Adaptačný proces je 

individuálne nastavený podľa vedomostí a zručností nového kolegu. Obchodníci sa na 

pravidelnej báze preškoľujú na vyjednávacie, predajné a argumentačné techniky. Pre svoj 

rozvoj majú okrem nadriadeného a seniornejších kolegov k dispozícii aj kouča. 
 

Kontakt: Ľubomír Drobný; mobil: +421 905 752 722; email: lubomir.drobny@gmail.com 
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